OBSZARY NEGOCJAC]I

o Cena

. Jakos¢

. Warunki i forma ptatnosci

o Transport i jego ubezpieczenie

. Opakowanie

o Gwarancja

. Szkolenie pracownikow

. Czas realizacji ustug dodatkowych (awaria,

wymiana czesci zamiennych)

o Serwis

COACHING

SZKOLENIA MENEDZERSKIE
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PRZYGOTOWANIE DO
NEGOCJAC]I

Przygotowanie do procesu negocjacyjnego jest
wbrew pozorom jedng z najwazniejszych faz.
Poprawne przygotowanie sig stron gwarantuje
wiekszg mozliwo$¢ porozumienia sie, a w przysztosci

lepsze wykonanie umoéw.

Tréjpoléwka zmusza do odpowiedzenia ,sobie” na

takie pytania jak:

edlaczego negocjuje?

ena jakiej ptaszczyznie lezy porozumienie?
ekto bedzie przeciwnikiem?

ejakie zaoferuje oferty wyjsciowe?

ejak dtugo bedga trwaty negocjacje?

egdzie beda toczone rozmowy?

eczy mozliwe jest zawarcie korzystnego

porozumienia?

TROJPOLOWKA

SPRAWDZ

Specjalistyczne narzedzie stuzace
przygotowaniu planu negocjacyjnego i

prowadzenia dialogu negocjacyjnego
Wykorzystywane do:
. sprecyzowania ofert wyjsciowych,

. okreslenia mozliwosci ustepstw, a takze

granic ,,optacalnosci” rozmoéw,
. okreslenia czasu trwania negocjacji,

. doboru stylu, strategii i technik w

negocjacjach.
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