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. Positkuje sie procedurami, jest ostrozny i

wolny

. W rozmowie uzywa poréwnan i licznych

odwotan do podobienstw
. Jest lojalny i cierpliwy wobec partneréw
. Rozsadek bierze u niego zawsze gore

. Wycofuje sie gdy jest pod silng presja,

chowa sie w skorupie

= Optymalne techniki:

Gwarancja bezpieczeristwa, Odmowa negocjacji,
Salami, Skubanie (na koniec zawsze mozna jeszcze
lekko skubng¢), Optyk z Brooklynu, Pisemne

negocjacje

Ludzie cenig Cie za wnikliwos¢ i rozsadek w

podejmowaniu decyzji

LIS

. Robi Swietne pierwsze wrazenie

. Zadaje duzo pytan, potrafi czujnie stuchac

. Z lekkoscig dopasowuje sie do rozmdéwcy

. Z negocjacji i uktadow robi wielka tajemnice

. Interesuja go okazje i cele w zasiegu reki,

dostepne szybko i zaraz

° Odnajdzie sie w kazdych warunkach

—> Optymalne techniki:

Doktadne wyliczenia, Dobry i zty policjant, Hipotezy ,
Utracone korzysci, Negocjacje pisemne, Smieszne
pienigdze-tak lekko sie wydaje, Zamkniecie
ustepujace

Ludzie cenig Cie za spryt i przebiegtos¢

oraz wyczucie szansy

KIM JESTES
W NEGOCJACJACH?

Poznaj swéj styl w negocjacjach. Jaka site i
korzysci Ci daje i jak go rozwing¢. Jak rozegrac
taktyczna gre z panterka, stoniem, rybka,
z6twiem i lisem? Przygotuj arsenat technik i

wzmochij Swojg negocjacyjng czujnosc.
° Kim jestem?

. Moje mocne strony

° Nad czym mam pracowac?

° Optymalne techniki negocjacyjne
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