
PANTERKA 

 Negocjuje szybko i energicznie 

 Narzuca tempo rozmów gubiąc 

szczegóły 

 Twardo wywiera presję  

 Ripostuje, jest  impulsywny i 

niecierpliwy 

 Zawsze jest przygotowany do ataku i 

często się go spodziewa 

 Optymalne techniki: 

Opóźnienia czasowe, Docenienie, Dokładne 

wyliczenia, „Ciężkie” ustępstwo, Zdechła 

ryba, Rosyjski front, Ekspert merytoryczny, 

Ostatnie życzenie  

Ludzie szanują Cię za to, że dbasz 

o wyniki a szefowie za to, że grasz 

o wysoką stawkę  

RYBKA 

 W swoim akwarium czuje się jak ryba w wodzie 

 Ma tysiąc spojrzeń na jedną sprawę. Słynie z 

niekonwencjonalnych otwarć i genialnego 

ataku  

 Cechuje go gibki i sprawny umysł, wysoki 

intelekt 

 Szybko się wycofuje kiedy dostrzega 

niebezpieczeństwo.  

 Idealny kooperant jeśli znajdzie pokrewną 

duszę 

 Optymalne techniki: 

Dokładne wyliczenia, Małe ustępstwo, Hipotezy, Na 

„nieuważnego”, Śmieszne pieniądze, Zamknięcie 

zastraszające, Drobne korzyści  

Ludzie cenią Cię za opieranie się na 

własnych kryteriach i osądach, czasem 

SŁON  

 Twardo prezentuje pewność siebie i 

własną siłę 

 Łatwo zapomina o niezgodzie i jest 

empatyczny 

  Rozmówcy okazuje prawdziwe 

zainteresowanie 

 Jest lojalny i buduje prawdziwe relacje 

 Optymalne techniki: 

Stopa w drzwiach, Ekspert merytoryczny- 

twarde dane, Zdechła ryba, Zapominalski, 

Salami, Śmieszne pieniądze, Ostatnie życzenie  

 

Robisz mocne, pewne wrażenie, za 

które ludzie Cię cenią 


